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Responsable Ventes Europe Aéronautique Civile et Industrie 
 
 
 

L’entreprise 
GLOBALSYS développe et fabrique des solutions innovantes dans le domaine des communications sans fil 

("Wireless", avec un large spectre de technologies), notamment pour des applications Voix.  

Nos principaux Clients sont AIRBUS, AIRBUS Helicopter, DASSAULT AVIATION, SAFRAN, de nombreuses 
Compagnies Aériennes et Forces Armées, dans le Monde entier. 

 

Nos solutions répondent aux fortes exigences des domaines Aéronautique et/ou Défense, et aussi pour des 
applications Industrielles particulièrement « pointues ».  

Notre croissance très rapide (+ 25 à 30 % par an) doit permettre à un/une candidat(e) de valeur d'évoluer 

rapidement dans une structure motivante et à taille humaine, avec beaucoup d'autonomie. 

 

Le Poste 
En charge du développement des ventes (prioritairement sur créneaux Aéronautique Civile et Industrie), 
vous prenez en charge les aspects suivants 

• Analyses des marchés et participation aux études concurrentielles,  

• Gestion commerciale directe des Clients principaux. 
• Prospection des entreprises « moyens et grands comptes » afin de leur présenter notre savoir-faire et 

détecter leurs besoins. 

• Actions de Vente surtout en mode projet afin de répondre de manière optimale aux cahiers des 
charges de nos clients et prospects.  

• Animation de notre réseau de Distributeurs/ revendeurs, recherche de nouveaux partenaires pour 

diffuser notre portefeuille de solutions 
Vous participez aux salons professionnels, mettez en place et déployez les différentes actions commerciales, 

outils et supports adaptés auprès de nos distributeurs en Europe d’une part et, d’autre part, sur une zone 

« Grand Export » (Moyen Orient ou Afrique ou Asie Pacifique…) à définir lors de votre intégration. 
 

Vous êtes 
De formation commerciale ou technique supérieure (Ecole d’ingénieurs, ESC ou équivalent), avec une 

expérience significative (3 années minimum) dans la vente de produits techniques ou de services en univers 

industriel. 
Rigoureux (se), communiquant(cante), doté(e) d’une bonne capacité d’adaptation et orienté(e) résultats, 

vous comprenez et savez porter les solutions techniques à forte valeur ajoutée. 

Doté d’une capacité d’analyse, organisé(e), rigoureux(se), vous êtes reconnu(e) pour vos capacités à 
concevoir et à formaliser. 

Vous êtes aussi autonome et rapidement opérationnel(le)  

 

Pour postuler  
Envoi de CV + Lettre motivation à d.retali@globalsys.fr 
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