
Sylvain Bélanger Sr KEY ACCOUNT
MANAGER

Expériences professionnelles

Engine parts market manager  / FIGEAC AERO

KEY ACCOUNT MANAGER
Safran (Snecma, Aircelle,Techspace, Turbomeca), GE
Aviation, Carlton, Schlosser, Frisa Aero, Rolls Royce, MTU …
Vendre les produits (pièces usinées 4 axes / 5 axes / 9 axes)
auprès des motoristes aéro (OEM, équipementiers, tiers 1-
2-3).

Prospection,prescription, qualification du besoin,
identification des interlocuteurs décisionnaires, analyse et
rédaction des réponses aux appels d'offres (en collaboration
avec bureau technico-commercial et Business units),
Négociations commerciales, négociations contractuelles,
signature de contrats, communication interne, Réunion de
lancement avec le client et les BU, Assurer le suivi des
affaires avec les BU, interface clients-société (BU, ADV,
planning, compta, engineering, qualité, direction). Participer
aux salons et événements promotionnels.

En 45 mois de travail, nous avons multiplié par 9 le C.A. 
en pièces moteurs, passant de 13M$ en 2012 a 120M$ en
2017, sur des contrats moteurs Leap, Silvercrest, TP400, M88
et autres à être livré sur les 10 prochaines années (voir article
"Le Figaro" 24/10/14). Sur la période janvier 2013 à juillet
2016, j'étais l'unique commercial sur ce segment.

Agent commercial indépendant / MMAGENTA

Fondateur et gérant, spécialiste de la vente de pièces
métallurgiques destinées a l'aéronautique / KAM
Externalisée: EADS/Airbus, Boeing, Safran, Thales… 
2 principaux clients :
1.FRISA AERO, (Mexique)
Forge de pièces structurelles de réacteurs d’avion en Titane
et Inconel
- le CA Europe passe de 750K€ à 3,5M€ entre  fev 2008 et fev
2012
2. NU TECH,(Canada)
Extrusion de pièces structurelles d’avion et Sputtering
targets.
- Certification Boeing et Signature en 2008 d’une LTA de 1M
USD par an sur 3 années (reconduit depuis)
- Ouverture du marché « Sputtering targets» Europe (+600K€
ans, marché perdu par le client ensuite)
 
  
 
 
 

  

Profil

Développeur de chiffre d’affaire avec
une "âme de chasseur" et un capacité
acquise "d'éleveur". 

Atteindre et dépasser les objectifs
fixés 

15 années d'expérience technique et
commerciale dans l’aéronautique
(dont 10 années à vendre des pièces
de réacteurs)

Excellente connaissance du marché
aéronautique mondial (avionneurs et
motoristes) 

Parfaite maîtrise des négociations
internationales et une grande
disponibilité pour les déplacements 

Excellent relationnel, à l’écoute des
clients et des prospects, 

Forte capacité à conclure les affaires ,

Grande expérience rédactionnelle
(français /anglais) et forte capacité à
analyser et répondre aux appels
d'offres
NETWORKING : grand nombre de
contacts dans l'aéro

 

Langues

Français

Langue maternelle

Anglais

945/990 au TOEIC

Espagnol

Formation individuelle en 2002 et
2012-2013

 
  
 
  
 

44 ans

sylvain.belanger.export@gmail.com

+33 7 83 62 44 98

Canadien/Titre Séjour 2025

Mobilité : France/International

Janvier 2013 -
Novembre 2016

Décembre 2007 -
Décembre 2012



 
 
 

North American market manager  / CEFIVAL

Vente d'extrusions, éléments structurels pour les moteurs et
les fuselages aéronautiques
Développer le marché aéronautique Nord Américain. 
obtention de la certification et croissance du C.A. auprès des
acteurs aéro,
incluant : Boeing, Bombardier, GE Engines, Pratt & Withney,
Bell, Cessna, Spirit, Textron, Raytheon…

Obtention de la Certification Boeing & première vente à
Boeing : 400K€ (à l’équipe Phantom Works de St-Louis) 
Signature contrat de 1,1M€/an (Boeing Portland,Oregon)
Certification GE Aviation et Bombardier en cours à mon
départ

Operation manager / FEDEX

Superviser et évaluer le travail des chauffeurs-livreurs (17
salariés 3 jours semaine / 35 salariés 2 jours semaines) et de
manager la distribution des colis entrant vers les clients des
Hauts-de-seine (station de Gennevilliers / 92)

Export & Quality manager  / O.C.H.

Vente d’outils coupants, forets et pièces d’usures:
aéronautique, automobile. Responsable du développement
de la clientèle internationale, de superviser tout les flux
internationaux et de manager la qualité en transverse (35
salariés).

Ouverture des marchés Algérien, Marocain et  Canadien
Augmentation du CA international de 12% sur 4 ans

International Operation Canada / C.E.E.V.O.

Lié au Conseil Général du Val d’Oise, organisme ayant
l’objectif d’aider les entreprises du département à exporter
leurs produits et à attirer les investisseurs étrangers à
s’établir dans le département. J’ai préparé 10 sociétés à
participer à un salon au Canada. Ce stage a mené à mon
embauche chez OCH.

Diplômes & Formations

Formation turbopropulseur  SAFRAN

« CFM56-5B Line & base maintenance theory »

Master 2 (Bac +5)  C.E.S.C.I.

Chargé d'affaires internationales, option "Marketing
International & Action Commerciale Internationale"
Formation continu : 40 h sem / 1 an temps plein

Responsable audit Qualité

Bureau Veritas Qualité International

Diplôme études collégiales (Bac +3)  College de Shrebrooke,

Spécialisation en Marketing

 
 
 

Références

FIGEAC AERO  
Frédéric VIGNAL 
Responsable BU moteur
06 70 63 76 36

MMAGENTA/Client  
George LEGATE / CEO
NU TECH CANADA
+1 613 623 6544
(Uniquement en Anglais)

CEFIVAL  
Pierre MÜNCH / DG
06 81 95 87 60

LinkedIn  
https://fr.linkedin.com/pub/sylvain-
belanger/34/23b/ab3

Informatique

Suite Office

parfaite maitrise de Word, Excel, Power
Point, Project...

CRM Diverses

Facilité d'adaptation à votre CRM

Skype / WhatsApp

Echanges vidéo avec les clients

Voyages pro / perso

Pays visités pro  Canada, USA, Mexique,
Chili, Brésil, France, Allemagne, Pays
Bas, Belgique, Espagne, U.K., Danemark,
Portugal, Italie, Autriche, Suisse,
Pologne, Luxembourg, Algérie, Maroc,
Koweït, Bahreïn, Japon.

Pays visités perso  Canada, USA,
France, Mexique, Danemark, Belgique,
Pays-Bas, Suisse, Espagne, Allemagne,
République Tchèque, Maroc, Italie.

Sports

GOLF: INDEX 17,7
 SNOWBOARD

Aout 2005 -
Décembre 2007

Mai 2004 -
Septembre 2004

Septembre 2000 -
Mars 2004

Avril 2000 - Mai
2000

Mai 2015

Septembre 2004 -
Juillet 2005

Novembre 2000

Septembre 1997 -
Mai 2000
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