
 

PSA RETAIL DISTRIGO IDF NORD – Chef de Secteur PR 
• Visites hebdomadaires des agents de la marque / • Propositions 
(offres promotionnelles, solutions, etc.) / • Soutien technique (info 
produit, solutions usine, etc.) / • Service (conseil, gestion du stock, 
gestion des urgences, etc.) / • Suivi des dossiers en cours (reliquats, 
retours, litiges, etc.) / • Suivi administratif (primes, challenges, 
documentation, etc.) / • Aide à la revente et au développement des 
affaires (marketing en PDV, communication web, etc.) 

VOLKSWAGEN GROUP France – Chef de Produit (Asste) 
• Veille concurrentielle, analyse des mix de ventes et du 
positionnement prix de la marque / • Interlocuteur avec le réseau sur 
les questions produit et technologies connectées / • Gestion des 
échanges produit avec la concurrence / • Mise à jour des supports 
commerciaux papiers et digitaux 

CONTINENTAL Guadalajara (Mexique) - Consultante 
• Recherches académiques et analyse des différents types de 
Modèles d’Affaires / • Conception d’un nouveau modèle, d’une 
méthodologie et d’outils d’évaluation de faisabilité de projets 
(positionnement, proposition de valeur, commercialisation, viabilité 
financière, etc.) / • Détermination de processus, tâches et 
capacitation des équipes, suivi d’avancement et management 

DRIVE’N’CO Montpellier – Présidente (Association) 
• Recherche, création, évaluation et planification de projets (5 
réalisés) / • Etablissement d’objectifs, processus organisationnels et 
coordination des 21 membres / • Organisation et mise en place des 
évènements (4 évènements) / • Recherche et négociation de 
partenariats (+3 partenaires durant le mandat. Collaboration étroite 
avec Biomotors : Vente de kits éthanol (+6), augmentation du 
portefeuille de prospects et promotion de la marque 

ITN Los Angeles (USA) – Chargée de Clientèle 
• Gestion d’un portefeuille de 100+ clients (candidats 
internationaux) : vérification d’éligibilité, constitution et soumission 
des dossiers aux organismes sponsors, conseil, suivi). 
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Sherkane DUMONT DE HAENEN 
A la recherche d’opportunités dans l’Aviation Civile 

06 . 67 . 12 . 22 . 25 

sdehaenen@gmail.com 

Sherkane Dumont de Haenen 

 

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES 
(pour plus de détails, merci de visiter ma page LinkedIn) 

Depuis  
JAN 2017 

 

OCT 2015 à 
OCT 2016 

OCT 2013 à 
JUIN 2014 

MAR 2015 à 
AOUT 2015 

FEV 2012 à 
NOV 2012 

AVR 2011 à 
AOUT 2011 

EDUCATION 

 

 

AUTONOMIE 

ORGANISATION 

PROACTIVITE 

RIGUEUR 

CURIOSITE 

RELATIONNEL 

SERVICE CLIENT 

ESPRIT D’EQUIPE 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

PERMIS B  
+Véhicule 

 

       Maitrise du  

       PACK OFFICE 

NOBLIMO Montpellier – Apporteur d’affaires 
• Veille concurrentielle et enquêtes terrain / • Promotion de l’agence 
(Street & Web Marketing) / • Augmentation du portefeuille de 
mandats (+8) / • Suivi client et mise à jour de la base de données 

LANGUES 

INFOS UTILES 

 

MONTPELLIER BUSINESS SCHOOL – MBA  
Echange universitaire : Universidad Argentina de la Empresa 

SEPT 2013 à 
JUIN 2016 

SEPT 2011 à 
JUIN 2013 

MONTPELLIER BUSINESS SCHOOL – Bachelor 
Double diplôme supplémentaire : 
- LA TROBE UNIVERSITY (Australia) : BACHELOR OF BA 
- IAE MONTPELLIER : LICENCE de Management 

SEPT 2009 à 
JUIN 2011 

UNIVERSITE MONTPELLIER III – DEUG 
Langues Etrangères Appliquées au Commerce International 

JUIN 2008 LYCEE MARGUERITE DE NAVARRE – Bac E.S. 
 

 
 
 
 
 
 

 
 45 pays visités  
 5 pays habités 
 Tour de France en stop  
 Tour d’Europe en voiture  
 Tour d’Amérique du Sud en bus  
 Tour d’Afrique de l’Ouest en bus 

 
 

AVIATION / AUTOMOBILE 

INVESTISSEMENT IMMOBILIER 

SECOURISME & HUMANITAIRE 

mailto:sdehaenen@gmail.com

