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2 cas possibles: PME « Chef de file

Présentation des projets TOCATA et FALAFEL

Porteur de projet

« Chef de file »« Chef de file »

TOCATA
Juillet 2009/juin 2012

Chef de file » ou PME « partenaire »

Présentation des projets TOCATA et FALAFEL

Partenaire du projet

FALAFEL

Novembre 2010/octobre 2014

TOCATA TOCATA 

Durée du projet: 3 ans (juillet 2009 / juin 2012)

Coût global: 6 M€

Implication PME: 65% de l’activité projet

Industrialisation: de juillet 2012 à Juin 2013

Présentation officielle: Le Bourget 2013

Porteur du projet « PME » :

Grands Groupes:

PME:

 

AVANTIS 

  Technology 
      Filiale AVANTIS ENGINEERING 

AVANTIS AVANTIS 

Laboratoires:

TOCATA

Problématique d’un porteur PME

1. Stratégie technologique (PI) et de 

développement de la PMEdéveloppement de la PME

2. Temps et coût du montage

3. Choix du consortium

4. Accord de consortium

5. Financeurs publics

6. Enjeux financiers et humains

7. Management du projet

8. Gestion et suivi d’un projet collaboratif 

sur plusieurs années

9. Livrables

10. Qualification de la technologie

11. Phase d’Industrialisation

12. Commercialisation



FALAFEL FALAFEL 

Durée du projet: 4 ans (octobre 2010 / octobre 2014)

Coût global: 8,7 M€

Porteur du projet :

Grands Groupes:

PME:

Laboratoires:

FALAFEL

Problématique d’un partenaire PME

1. Stratégie technologique (PI) et de 

développement de la PME « sur une brique développement de la PME « sur une brique 

technologique du projet »

2. Temps et coût du montage

3. Choix du consortium

4. Accord de consortium

5. Financeurs publics

6. Enjeux financiers et humains

7. Management du projet7. Management du projet

8. Gestion et suivi d’un projet collaboratif sur 

plusieurs années

9. Livrables

10. Qualification de la technologie « brique »

11. Phase d’Industrialisation « non maitrisée »

12. Commercialisation « non maitrisée »

Evolution de TPSH imposée par les projetsEvolution de TPSH imposée par les projetsEvolution de TPSH imposée par les projetsEvolution de TPSH imposée par les projets



Evolutions à envisager permettant un investissement 

grand des PME comme porteur de projets collaboratifs FUI

Insertion des PME dans les projets de R&DInsertion des PME dans les projets de R&D

1. Aide financière au montage de projet

2. Financement du juridique lors de la négociation de l’accord de 
consortium

3. Financement du management de projet sur la longueur du projet

4. Mécanique financière structurante pour le développement de 
(taille de la PME, fonds propres, levée 

5. Rôle des grands groupes partenaires du projet pour l’ouverture des 
départements achats aux PME du projet

Evolutions à envisager permettant un investissement plus 
des PME comme porteur de projets collaboratifs FUI

Insertion des PME dans les projets de R&DInsertion des PME dans les projets de R&D

Aide financière au montage de projet

Financement du juridique lors de la négociation de l’accord de 

Financement du management de projet sur la longueur du projet

Mécanique financière structurante pour le développement de la PME 
PME, fonds propres, levée de fonds)

Rôle des grands groupes partenaires du projet pour l’ouverture des 
aux PME du projet


