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Basée au sud de Paris, ITC ELASTOMERES, est une PME spécialisée dans la conception et la
fabrication de piéces en élastoméres spéciaux hautes performances, a destination de secteurs
exigeants : aéronautique, sports mécaniques, défense, médical...

L’Entreprise est certifiée 1SO 9001, EN 9100 et SME par étapes (niveau 1/3).

Dans la perspective d’'un développement d’activité, nous recrutons :

Ingénieur Technico Commercial (H/F)

Vous avez en charge le développement du CA et de la marge commerciale sur les secteurs
géographiques ou d’activité qui vous sont confiés.
A ce titre vos principales missions seront de :
e Rechercher de nouveaux clients et débouchés,
e Accroitre le volume d’activité avec les clients existants a travers la recherche de nouvelles
pieces ou de nouveaux services
e Participer aux salons, rencontres d’affaires et autres évenements commerciaux

e Fournir les informations utiles a une bonne connaissance des marchés : clients potentiels,
concurrents...

Vous connaissez parfaitement la vente de produits industriels a forte technicité,

Vous avez idéalement une bonne connaissance des élastomeres, de la plasturgie ou de la mécanique
dans les secteurs d’activité de I'Entreprise.

Vous aimez la vente, la prospection et savez mener des négociations.
Vous savez fédérer, convaincre, anticiper et vous étes rigoureux.
Vous parlez couramment anglais et maitrisez les outils informatiques courants.

De formation supérieure, technique ou commerciale, vous avez impérativement une expérience
réussie de 3 ans minimum dans un environnement similaire.

Si ce challenge vous motive, merci d’adresser votre dossier complet de candidature (CV, lettre
manuscrite, photo et prétentions) a notre adresse :
ITC ELASTOMERES
M. Jean-Philippe CHRETIEN
33, route de Pithiviers — 91670 ANGERVILLE

Mail : jph.chretien@itc-elastomeres.com

Rémunération selon expérience et qualités. Embauche :
* Fixe:32a36000¢€
* Variable:de 5a 8000 €

Véhicule
Mutuelle et Tickets restaurant



